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不只“网红带货”更要“万千红人”
聚米电商借5G东风进入发展“快车道”

文/图 记者 毛琳琳 伊巍
通讯员 徐浩

3月16日，阳光明媚，春风和
煦，淄博三享控股大楼里人来人
往，一派勃勃生机。只有工作人
员戴着的口罩提醒着大家，疫情
仍未过去。

“我们是二月二‘龙抬头’那
天正式复工的，之前一直是线上
办公。”生元控股董事长、山东聚
米电子商务有限公司（以下简称
聚米电商）创始人任纪学说，与
其说影响，倒不如说疫情给他们
带来了新的机遇，也让他们更加
坚定了未来的发展方向，“我们
要打造‘万千红人’网红孵化基
地，大力发展‘网红经济’。”

生元控股旗下的聚米电商、
三享读书和要挑商城共同构建
了以互联网技术应用为基础，以
社交电商、知识付费、精品购物
平台为支撑的互联网全产业链
创新创业生态系统，经过5年的
发展，完成了从一无所有到纳税
一个多亿的蜕变。3月16日，记
者在三享控股大楼看到，3个公

司的开发、设计、客服部门的工
作人员都在忙碌着，“目前我们
已经装修好了一部分直播间，化
妆间还在装修中。”在任纪学的
带领下，记者参观了直播间，一
名讲师正在录制视频，5名工作
人员分别进行录制、灯光、道具
等工作。

在这里，“万千红人”网红孵
化基地已经初具雏形，可以为网
红提供策划、包装、拍摄、后期等
一系列服务。事实上，聚米电商
从2019年就已经开始了对“网红
经济”的探索。聚米电商拥有8

个大类、90余款产品，服务的微
商一度高达17万人，是业内知名
的电商供应链平台、互联网创业
孵化平台。“之前的传统微商已
经不适应发展需求了，我们从
2018年就开始了转型之路。”任
纪学说，“通过多次考察、争论，
我们开始尝试‘网红带货’的方
法。”2019年10月，在原有供应链
优势以及品牌优势、人才优势的
基础上，聚米电商正式推出“聚
米创客”创业孵化平台，瞄准网
红市场，全方位满足每一个微个
体的创业需求。正如任纪学所

预料的那样，“网红带货”的销售
模式使公司销售额大幅上涨，春
节前，聚米短视频、直播活跃网
红已达到2万余人。

这个春节，很多人的生活工
作节奏被疫情打乱，但任纪学却
抓住了这个机会。“年前我回到
沂源老家，很多家里的长辈还不
看抖音、快手，到了初三我就发
现这些长辈们已经开始抱着手
机看短视频了，他们甚至开始在
这些平台上购物。”疫情让人们
有了大把的空闲时间，为这种新
的购物方式大大打开了窗口，也
让任纪学和公司高层有了时间
去思考和商议未来的发展。“我
们每天都要开三到四个小时的
视频会议，我跟两名合伙人的会
议时间更长，这种开会的频率和
时长是此前5年都没有过的，疫
情不仅让我们看到了商机，更让
我们有了冷静思考的时间。”

经过一个假期的反复研究、
论证，任纪学更加坚定了要走

“网红经济”发展之路的信心。
“‘网红带货’的模式已经无法满
足我们的需求，我们要打造自己
的网红。”任纪学说，“万千红人”
网红孵化基地就是要通过专业
的培训，让更多的人掌握互联网
的规律，提升文化素养、专业技
能等综合素质，“做网红需要技

巧和努力，必须接受正规的培
训。”任纪学和其他公司高管的
办公桌上都摆放着直播支架，今
年，公司将依托三享控股成立网
红学院，为企业赋能，再培养网
红1万人，签约流量网红5000人，
建立自有网红IP全网粉丝5000
万，成为国内知名的网红孵化运
营平台，“在为公司创造经济效
益的同时，更要推介淄博的产品
和文化旅游，为家乡的经济建设
贡献一份力量。”

淄博市文化和旅游局一名
负责人告诉记者，他们正在与聚
米进行对接，“由于疫情的影响，
旅游推介会也要转到线上来做。
网红是线上宣传的新形式，影响
力也很大，对当前的文化和经济
发展是有一定带动力的，这种形
式具有更好的互动性和体验感，
在文创和文化旅游资源的推介
方面也能起到良好的促进作
用。”随着5G的实现、AR等技术
的进步，“网红经济”在未来将进
入大有可为的“快车道”。

扫 描
“掌握鲁中”
APP二维码
看更多内容

讲师在和工作团队录制视频。


