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记者 刘萍
通讯员 周方圆 报道

晨报滨州4月7日讯 为提
高社会单位消防安全管理水平，
确保社会面火灾形势持续稳定，4
月3日下午3点，滨州市消防救援
支队发动全市834家复工企业的
8584名员工，通过“中国消防”官
方微博的视频直播接受了一次消
防安全网络培训。

授课前，滨州市消防救援支
队通过“一呼百应”、钉钉、微信
群、电话等方式将收看直播通知
传达到有关企业和单位。各企业
通过单位内部工作群等对培训工
作进行安排和部署。授课中，直
播主持人和消防监督员采取现场
讲授、播放案例、组织演练、互动
问答等方式，在企业车间、仓库、
微型消防站、消防控制室等重点

部位，讲解了生产加工企业消防
安全规范化管理有关注意事项。
参训人员认真收听收看，结合自
身工作岗位与主播进行互动咨
询，认真记录消防知识要点和注
意事项，起到了良好的培训效果。
授课结束后，滨州市消防救援支
队消防监督员在微信群内与企业
员工积极互动并为他们答疑
解惑。

834家企业8584名员工上消防网课

记者 刘萍
通讯员 周方圆 报道

晨报滨州4月7日讯 为进
一步推进全年工作目标的贯彻
落实，4月2日下午，滨州市消防
救援支队召开“亮目标 明举措
强基础 谋长远”2020年工作
思路谋划座谈会。

其间，参会人员分别结合工
作职责作了发言，并提出了实实
在在的目标任务和计划。就进
一步做好今年的目标任务工作，
李阳政委提出以下要求：

统一思想，提高站位。自觉
践行“四句话方针”，坚持政治建
队、落实从严治队、深化人才强
队，不断加强党的领导。

理清思路，明确目标。各单
位要全面把握本科室、本单位工
作重心，结合自身优势，详细制

定切实可行的工作计划。
细化措施，压实责任。要把

抓创新亮点作为干工作的常态，
力求从突击型向常态型、短期型
向持久型、整治型向建设型、治
标型向治本型转变，切实发挥引
领全局工作的作用。

坚定信心，狠抓落实。要深
刻理解“成绩靠自己拼搏、地位
靠自己争取”，切实把这种关心
关爱转化为干好工作的强大动
力，进一步坚定信心，推动各项
重点任务落实。

加强沟通，统筹推进。机关
各科室要重视对亮点工作的统
筹安排和跟踪指导，做好与基层
大队的沟通工作，到基层单位开
展工作指导，遇到困难时及时排
忧解难。

人员密集场所消防安全“八到位”
复工复产，安全先行，大家仍

需绷紧安全弦，特别是人员密集
场所、办公楼宇，人流量逐渐增
大，用火用电用油用气行为增多，
火灾风险相伴而生，复工复产务
必要落实责任，落实消防安全“八
到位”：

一、各级安全岗位人员返岗

履职要到位。
二、复工复产计划措施制定

要到位。
三、火灾隐患排查清除要

到位。
四、逃生救援路线清理畅通

要到位。
五、消防器材设施维护要

到位。
六、重点部位安全防范措施

要到位。
七、员工消防安全培训教育

要到位。
八、灭火和疏散逃生演练要

到位。
通讯员 周方圆

滨州市消防救援支队
谋划今年工作思路

网络让惠民县李庄镇传统产业销售模式大变样

电商小镇每天百余人直播带货8000单
记者 潘理溱
通讯员 李国兴 报道

晨报滨州4月7日讯 去年
以来，惠民县李庄镇作为山东省
第一批电商小镇和远近闻名的淘
宝镇，逐步兴起了网络直播带货，
今春的惠民县万人直播大赛更是
把这一电商新模式逐步推向了全
镇。正在掀起高潮的全民直播活
动，引领李庄镇在传统产业、销售
模式、思想观念、服务理念等方面
逐步开始发生变化，全镇新一轮
的蝶变已经悄然开启。

业之变———
绳网产品由单调走向多彩

绳网产业是李庄镇的传统产
业，早在2010年就已实现线上销
售。电商直播开展以来，绳网产
业的销售模式发生了巨大转变,
120余家淘宝店铺开展直播带
货，电商销售额增加7%，绳网线
上市场增加4.9%。同时李庄镇
绳网企业开通抖音、快手等直播
平台蓝V官方账号127个，充分发
挥蓝V账号的平台流量倾斜作
用，通过直播吸粉、聚粉，了解粉

丝的需求，进而推动新产品的研
发，实现绳网产品的创意化、定制
化、家居化、大众化。

售之变———
被动卖货走向主动引导下单

李庄镇电商企业通过直播，
转变了传统的销售方式，创新了
营销手段，实现从只是在淘宝、天
猫被动接受下单，到直播带货直
接宣传、主动引导顾客下单的蝶
变。通过让顾客更加直观、更加
深入地了解产品，从而促进销量。
截至目前，李庄镇每天开展直播
人数达到100余人，完成订单
8000余单，仅高唐村“居家能手
小娘子”一人每天可销售500-
1000单，实现销售额万元以上。

思之变———
个别精英开播走向全民直播

电商直播带来的不仅是销售
额的提升，对李庄镇5.3万名创业
者来说更是一次思想的解放、观
念的转变。54岁的关大庆每天
在手机上直播可完成50单以上。

惠润绳网的邢立梅每天两个店铺
同时直播销售额达到6000元以
上，被称为“直播铁娘子”。“苏子
闫”在快手直播平台直播实现新
鲜熟食的线上销售，目前粉丝量
达到10.2万人。原来只是个别网
红精英才有的开播，如今被全镇
群众所接受，并逐步演变为全民
直播活动。

人之变———
领导干部由管理走向服务

“同战疫情·振兴惠民”万人
直播活动启动后，李庄镇党委书
记一次直播观看人数达到12.48
万人，点赞数达到12.58万次，卖
出7937单，销售额15.41万元。
目前，全镇形成了党政主要领导、
23名科级干部、8个社区、32个职
能部门、600余家企业、2800余家
电商店铺陆续开播的全民直播计
划，逐步掀起电商直播的热潮。
领导干部进直播间开展直播宣
传，实现了由被动管理向主动服
务的转变，全镇领导干部服务群
众、服务发展的理念进一步增强。

中国鸭梨之乡——— 阳信县的万亩梨花正竞相开放，梨园里，今
年授粉的人群中多了许多可爱的孩子。原来，他们多是阳信县金阳
街道办事处张黄小学的小学生。疫情防控期间，为丰富同学们的

“宅家生活”，张黄小学组织开展了“我为梨乡添异彩”劳动教育主题
活动，让孩子们随同父母到梨园里体验劳动的快乐。

通讯员 翟成新 张秀勤 摄影报道

梨园里来了“小蜜蜂”
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