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25日，晴间多云，南风3～4级增强到4～5级阵风6～7级，3～14℃ / 26日，多云转晴，南风转北风3～4级，1～10℃ /
27日，晴间多云，南风3～4级转西南风4～5级，0～14℃ /
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精准了解需求 助力淄企出海
山东省贸促会到淄博调研企业开拓国际市场需求

第一站：
山东海奥斯生物科技
股份有限公司

在工业门类齐全、产业功
能完善的淄博，没人会想到，

“吹牛皮”在这里也是一种
行业。

“我们所从事的是‘吹牛
皮’的行业，一句玩笑话的背
后，却是我们用最薄的肠衣，撑
起了最重的食品安全。”

2月24日，山东省贸促会党
组成员、副会长林源一行在山
东海奥斯生物科技股份有限公
司调研时，公司董事长马龙形
象地介绍，胶原蛋白肠衣主要
原料为牛皮。

海奥斯是一家以生产高品
质胶原蛋白肠衣为核心并致力
于提供相关技术咨询、服务和
应用研发为主的高新技术企
业，其胶原蛋白肠衣在国内率
先实现了全流程标准化生产。

这个为我们常吃的火腿肠
做“贴身衣物”的企业，用这一
层薄薄的肠衣深耕东南亚市
场，打开了南美、非洲、东欧等
市场，2021年销售额超339万
美元。

“疫情之下我们无法参加
国际商会，也无法联系客户，业
务开展受限制，目前开发市场
的途径主要是业务员从网上搜
索、邮件及电话访问，效果一
般。”马龙介绍了目前的困难。

对于海奥斯拓展业务受阻
的处境，林源给其支了妙招：

“企业可以多运用‘六大社交媒
体’，针对重点开发的地区重点
投放货源信息，另外还可以寻
求代参展服务，代替企业参
展。”

听了林源的建议，马龙茅
塞顿开，紧接着又抛出了阻碍
海奥斯海外发展的另一大
难题。

“特别是印尼市场，对我们
的产品需求量很大，但是产品
进入印尼市场需要MUI认证证
书，我们目前遇到的难点问题
是需要找到国外带有清真认证
的牛皮加工厂，以解决认证中
遇到的原料源头问题。”马龙
介绍。

入乡随俗，企业走向海外
开拓国际市场也不例外，怎样
帮助海奥斯适应印尼市场需
要？对此，山东省贸促会当天
已经第一时间通过平台帮助海
奥斯发布了寻找清真认证原料
工厂的信息。

“相信在省贸促会的指导
下，摆在海奥斯眼前的问题都
能迎刃而解，也诚邀海奥斯加
入我们，在后续的对外贸易中
我们也可以助其一臂之力。”淄
博市贸促会党组书记、会长李
秀清表示。

第二站：
山东亚华电子股份有限公司

在国际贸易的海洋中，拥
有权威背书，特别是拥有官方
背书的企业，就相当于多了一
根划向市场的桨叶。

“尽管公司在国内有着很
高的品质知名度和市场占有
率，但在国外市场知名度较低，
缺少权威背书。”山东亚华电子
股份有限公司（下称亚华电子）
相关负责人表示。

作为工信部专精特新小巨
人、山东省瞪羚企业、淄博市准
独角兽企业，亚华电子20余年

来，始终深耕医院、养老机构，
由病房呼叫单一细分领域逐步
转型到为医院、养老机构提供
护理通讯、智慧病房、智慧护
理、智慧门诊和智慧养老等软
硬件一体化综合解决方案。

2020年亚华电子开始进行
国际销售，目前护理通讯产品
已销往东南亚、日本、利比亚等
国家和地区。

针对亚华电子开拓国际
市场遇到的问题，林源提出三
点建议，一是多参加国际知名
的专业类展会，这种展会能给
展位，本身也是一种背书；二
是通过六大社交平台持续推
介；三是可通过贸促会的“一
企一单”将产品临时出口，享
受关税减免，企业需安排人员
24小时值守，随时接受国外客
商的咨询。

“我们与日本的医养健康
行业的领军企业、协会建立了
密切联系，下一步可以同这些
领军企业探讨，能否在其产品
目录中列入亚华电子，如能
成，就相当于间接给背书。“同
行的山东省贸促会国际联络
部部长于艳春建议企业寻找
机会多参加贸促会组织的相
关路演推介活动，“这也是一
种背书”。

第三站：
山东能行机器人自动化
有限公司

2月24日下午4点10分，山
东能行机器人自动化有限公司
二楼，十余台机器人展示着不
同的姿态，给人耳目一新的
感觉。

山东能行机器人自动化有

限公司以平台化运营管理为目
标，专注于培育和孵化机器人
及核心关键零部件的研发、生
产、集成、应用的专业性的机器
人和智能装备产业链企业，目
前已培育产业链企业纽氏达特
机器人系统技术有限公司、法
奥智能（淄博）装备有限公司、
纽氏重载（淄博）等8家。

“智能协作机器人”被列入
山东省重点研发计划项目，是
具有完全自主知识产权的智能
协作机器人。能行机器人已在
机器人控制器、末端执行器、减
速器、电机、传感器等关键核心
零部件实现了全自主研发生
产，是国内第一家实现核心零
部件全自主研发生产的机器人
公司。

在了解到贸促会的职能和
未来发展规划后，公司总经理
巩相峰坦言，本想今年下半年
或明年开拓国际市场，在贸促
会的加持下，公司计划将开拓
国际市场的时间提前到今年上
半年。

对此，林源表示，贸促会将
针对企业开拓国际市场需求，
整合优质资源，帮助企业制定
整体解决方案。

有时，对企业的帮助并不
仅仅局限于纠正现在，谋定未
来更显重要。

第四站：
山东鑫旭集团有限公司

在淄博对外贸易的企业
中，亦不乏通过深耕市场做得
风生水起者，山东鑫旭集团有
限公司便是其中之一。

山东鑫旭集团有限公司是
以新能源动力储能电池、蓄电

池专用装备、核电装备、环保产
品和环保工程等有限相关产品
研发、生产、销售为一体的现代
化集团公司。

特别是在巴基斯坦，鑫旭
开展了核电、基础工业建设及
巴基斯坦优势资源置换，贸易
平台建设等四大类业务，为更
多企业“走出去”提供了样板
参考。

“我们的一体化交易平台
可以将巴基斯坦丰富的矿产资
源和产品进行集中展示，并匹
配国内的需求，转化为利润。”
山东鑫旭集团有限公司董事长
侯建新介绍，不仅如此，鑫旭集
团还将在巴基斯坦建立海外工
业园区，为其国际贸易开辟了
新天地。

即便如此，鑫旭集团也有
自己的烦恼：向巴基斯坦提供
的商品数量和种类都很多，但
淄博供给的本土产品较少。

“其实不管是省贸促会和
市贸促会都可以给鑫旭集团更
好的支撑，对于本土产品交易
量少的问题，现在就有一个现
成的办法，就是淄博3月底对巴
基斯坦举行的贸易会，可以变
成对巴采购大会，把淄博变成
巴基斯坦的‘国际采购中心’。”
林源表示。

依托现有资源，把“一锤子
买卖”转换成为长期战略合作
关系，鑫旭集团的烦恼“窗户
纸”，一捅即破。

如林源所说，省、市贸促会
将充分利用各种渠道，帮助企
业嫁接国内外优质资源，促进
国际经贸合作，帮助企业解决
在发展中遇到的困难问题，全
方位为企业提供服务，一定会
当好企业的坚强后盾。

本版稿件 大众日报淄博融媒体中心记者 王兵 李进军 孙锐 孙良栋 张钊瑞

淄博2月24日讯 为精准
了解淄博优势产业中实力企业
开拓国际市场的需求，充分激
发淄博高质量发展内生动力，2
月24日，山东省贸促会、中国
国际商会山东商会到淄博
调研。

一天的时间，山东省贸促
会党组成员、副会长林源一行
先后来到山东海奥斯生物科技
有限公司、山东亚华电子股份
有限公司、山东能行机器人自

动化有限公司、山东鑫旭集团
有限公司4家公司，详细了解了
企业生产经营情况，认真记录
了企业开拓国际市场的需求和
遇到的问题，为企业提供解决
思路和经验借鉴，给淄博送资
源、送政策，支持帮助淄博更好
地开展国际经贸合作、促进服
务工作，助力淄博融入新发展
格局，持续扩大线下对外开放。

淄博将“走出去”和“请进
来”相结合，积极鼓励企业参与

国际贸易，此次更是得到了山
东省贸促会和中国国际商会山
东商会的重视和支持，有利于
淄博企业对接国际资源、抱团
出海，让淄博更好地去多途径、
全方位打造完整贸易生态群，
提升淄博产业整体水平，打造
对外开放新高地。

注入优质国际资源 助力淄博开创对外开放新局面

山东省贸促会党组成员、副
会长林源一行进企业参观调研。

2月17日，淄博市组织召开征集“国际资源需求”座谈会。
2月18日，2022年山东省贸促工作会议召开。
新年伊始，国际贸易的“春风”，正在悄然融解着淄博企业走向国际的“冰墙”。
2月24日，山东省贸促会、中国国际商会山东商会到淄博调研企业开拓国际市场的需求，给淄博送资源、送政策，助力淄博融入新发展格局，

持续扩大线下对外开放。春来江水绿如蓝，淄博，这“打造对外开放新高地”的一江春水，正碧波荡漾。


